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Como utilizar las fotografias.

¢ Qué ves en la fotogratia?
¢De qué elementos se compone?
¢ Cudl es defalle mds significativo para 1i¢
¢ Qué pasd antes o pasard después?
¢ Qué le falta a la foto?
i ¢Doénde te colocarias?éEstds ahi?

¢ le agrada o desagrada la foto?

¢Como se relaciona todo esto con el
asunto que quieres tratar hoy?
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¢ Cudndo te preguntaste

por Ultima vez?¢
2 QOué ha funcionado bien?

¢ Qué es realmente
lo que no tunciona’?

¢ QOué oportunidades
se abren ahora?
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"La visidn sin la ejecucion, -

es solo una alucinacién’






Principio
de Pareto

20% del estuerzo..

20% de los clientes ..
20% de los productos ..
20% de las causas ..

.. 80% del éxito.

.. 80% de la facturacion.
.. 80% de las ventas.
.. 80% de los errores.




Buscando
ineficiencias

Sobreprocesar @
Esperas
Transporte
Inventario
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Sobreproduccién
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Desplazamiento ‘/f{\“

Retrabaio

@ No contar con las personas

www.pedromugicaes | pedroepedromugicaes | +34 639 602 749



| ciclo de
A mejora continud.(Deming]

Evaluar e identificar los problemas y
elaborar un plan de accién.

Implementar las soluciones
propuestas en la planificacién

Medir los comportamientos y
resultados de las soluciones.

Estandarizar y desplegar las
soluciones.

Planificar

Actuar Eiecutar

Comprobar
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Kaizen
Meijora continua,




pedroe@pedromugica.es

+34.639.602./49




